production, a la mise en marché et a la distribution
de produits radiopharmaceutiques thérapeutiques et
diagnostiques par I'entremise de DRAXIMAGE et a la
fourniture de services de fabrication en sous-traitance
de produits injectables liquides et lyophilisés et d'autres
produits stériles par I'entremise de DRAXIS Pharma.
Santé DRAXIS compte plus de 500 employés.

Chef de produit
DRAXIMAGE
10-0288

SOMMAIRE
Le chef de produit est responsable du pré-lancement, du lancement et des activités commerciales d'un nombre défini de
produits dans des marchés ciblés.

RESPONSABILITES

Développe et met a jour les profils de produits en collaboration avec la R & D

Participe aux activités de I'équipe de développement de produit et partage le point de vue du groupe commercial sur les
questions liées aux produits.

Dirige et gére les produits d'étiquetage et d'emballage selon les besoins des fournisseurs et le département de production
conformément aux exigences réglementaires et du marché.

Recueille, analyse et fournit des rapports sur les données de marché, les informations sur la concurrence, la performance du
produit, du gouvernement et / ou réglementaire, afin d’influencer le processus décisionnel.

Participe a I'élaboration et la gestion des prévisions et des budgets (y compris les prévisions financiéres et les prévisions de
production) afin d'assurer la planification précise des activités.

Développer et exécuter des plans annuels de commercialisation, de stratégies et de tactiques pour atteindre les objectifs de
I'entreprise.

Mobiliser les ressources appropriées (interne, externe) pour appuyer les programmes de marketing novateurs pour atteindre
les objectifs de commercialisation.

Sous la supervision du directeur, gére le budget marketing afin de respecter les objectifs établis.

EXIGENCES / QUALIFICATIONS

Baccalauréat en sciences ou en administration des affaires

5-10 années d’expérience dans le réle de chef de produit dans un milieu pharmaceutique ou de la santé

Expérience en développement et lancement de produits

Connaissance des aspects financiers et des processus de commercialisation ; connaissance approfondi du marché de soins
de la santé. La connaissance du marché américain et de la médecine nucléaire est un atout considérable.

Fortes aptitudes de communications verbales et écrites, en francais et en anglais

Les personnes intéressées sont priées de
signaler leur intérét a Christiane Louette au
service des Ressources humaines au plus tard le
1%" avril 2010.

DRAXIS

Notre succes, c’est vous.



